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TRIUNFANDO EN LA BATALLA DE LOS MERCADOS
CON MODELOS DE NEGOCIO SUPERIORES

HERRAMIENTAS Y ESTIMULOS PARA ANTICIPAR LOS CAMBIOS Y
DOMINAR SUS MERCADOS

La velocidad del cambio ha entrado en su fase exponencial. La aceleracion de los mercados
se incrementa afio a afo y su viveza destruye modelos de negocio que en su época fueron
exitosos haciendo posible el disefio de nuevas formulas de hacer negocios que seran los
grandes protagonistas del futuro. Renovacidn o decadencia. Liderazgo global o conformismo.
Estas son las opciones que tienen los lideres empresariales.

El crecimiento global abre una gran oportunidad de crear la siguiente generacion de
modelos de negocio que dominen los mercados verticales del mundo. Nunca ha importado
menos la geografia desde la que operan las empresas y nunca ha tenido tanta importancia
el ingenio en la creacion de modelos de negocio y la inteligencia en engranar sus productividades
estructurales.

Strateology Innovacion Liderazgo

El entendimiento profundo del contexto Los mercados cambian a velocidad de ntes”. La potenciacion de las capacidades

vy eleccién de |as decisiones competitivas. vértigo. Nuevos modelos de negocio y a tu directivas para generar un impacto
Disefio del plan estratégico ylas tecnologlas dejan obsoletas alas . positivo en uno mismo, en las relaciones
acciones maestras de ejecucién para organizaciones. Anticipa en qué dreas L a con los demads, en la cohesion de los
ganar la batalla de los mercados. debes ser incremental, semi-radical cados. B equipos y en lacultura de las
y radical. instituciones que se lideran.
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Nuestro Propdésito:
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. Educar en los negocios . >
. Inspirar para la acciéon "‘"

. Conectar con la Grandeza

Experiencia Educacion Servicios

Huete&Co Universidad CEU-UCH Conferencias

e POCTORANDO ENESTRATEGIA repracen |
Transformacion _

IESE Business School Univ. Rey Juan Carlos personaizacion
PROFESOR ADJUNTO MASTER EN MARKETING
Universidad Notre Dame IESE Business School Seminario - Taller
PROFESOR ADJUNTO EXECUTIVE MBA nspiracis

nspiracion ]
Escuela de emprendedores  Univ. CEU-San Pablo rensformacen |
EDEM LICENCIADO EN ADMINISTRACION Y DIRECCION DE Personalizacion |
PROFESOR ADJUNTO EMPRESAS
Universidad CEU-UCH . Acompanamiento - Asesoramiento
PROFESOR HONORARIO H H a b| I |dadeS Inspiracién ]

Transformacion |
Basque Culinary Center rersonalizacion |
PROFESOR ADJUNTO

. . 100% 100%

UT| WOFldWIde |nC. Integracion
PRESIDENTE GLOBAL, SOLUCIONES INTEGRADAS
PRESIDENTE REGION EMENA
SENIOR VP GLOBAL, ESTRATEGIA .
PRESIDENTE REGION EMENA, SOLUCIONES DE CLIENTES 100% 100%
VP REGION EMENA, VENTAS & MARKETING Crecimiento Servicio
SLI, S.A. n Intereses
FUNDADOR & CEO

CLIENTE SmiLENIALS transroruacionE STRATE GIAeranomeMARKETINGPRoposiToDISRUPCION
INNOVACIONvALORconsutroriaE JECUCIONPERSONASPRocesosCULTURAGESTION
movacioNDESARROLLO PERSONALEMPRENDEDURISMOpianricacionLIDERAZGO
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